
ปัจจุบัน รับทำ seeding ลูกค้ าออนไลน์ เชื่อรีวิ วจากคนจริงมากกว่าโฆษณาตรง ๆ การยิงแอดเพียงอย่างเดียวจึงไม่พอ เพราะสิ่ง
ที่ทำให้ คนตัดสินใจจริง ๆ คือ “เสียงจากคนอื่น” นี่คือเหตุผลที่ธุรกิจจำนวนมากมองหาบริการ รับทำ seeding อย่างจริงจัง
Seeding หมายถึงอะไร และทำไมถึงสำคัญ Seeding คือการหว่านเมล็ดพันธุ์ของข้ อมูลลงในพื้นที่ออนไลน์ ทั้ งกระทู้ ถาม-ตอบ
รีวิ วสินค้ า และบทความในเว็บไซต์พันธมิตร โดยเน้ นความเป็ นธรรมชาติ ไม่ยัดเยียดขาย จุดแข็งของวิธีนี้คือ เนื้อหาที่ถูกวางไว้
จะคงอยู่บนอินเทอร์เน็ตต่อไป และยังช่วยเสริมผลลัพธ์ด้ าน SEO ไปในตัว สัญญาณว่าธุรกิจของคุณควรเริ่มทำ Seeding - พิมพ์
ชื่อร้ านแล้ วเจอแต่เพจตัวเอง ไม่มีรีวิ วจากคนนอก - มีรีวิ วเชิงลบค้ างอยู่หน้ าแรกและอยากดันข้ อมูลที่ถูกต้ องขึ้นมา - อยากปู
ทางให้ คนรู้ จักก่อนยิงแอด - ต้ องการช่องทางที่ผลลัพธ์ไม่หายไปเมื่อหยุดจ่าย - ขายของราคาสูงที่ลูกค้ าเทียบหลายเจ้ า รูป
แบบงาน Seeding ที่นิยมใช้  1. วางแผนก่อนลงมือ งานที่ดีเริ่มจาก การวิเคราะห์ว่าใครคือลูกค้ า เขาอยู่ที่ไหน และเขาถามอะไร
จากนั้ นจึงกำหนดข้ อความหลักของแบรนด์ 2. เขียนเนื้อหาให้ เหมือนคนจริง เราจะสร้ างงานเขียนแบบสปินเนื้อหาเพื่อไม่ให้ ซ้ำ
กัน ทั้ งกระทู้ ถาม กระทู้ ตอบ รีวิ วประสบการณ์ใช้ งาน บทความให้ ความรู้  และคอมเมนต์สั้ น ๆ เพื่อให้ บทสนทนาดูสมจริงและไม่
ถูกมองว่าเป็ นสแปม 3. เลือกพื้นที่ให้ ตรงกลุ่ม ไม่ใช่ทุกช่องทางจะเหมาะกับทุกธุรกิจ บริการเฉพาะทางอาจต้ องอาศัยกลุ่ม
เฉพาะกลุ่ม เราจะทยอยปล่อยเนื้อหาตามไทม์ไลน์ 4. ต่อยอดสู่การค้ นหา เนื้อหาที่วางไว้ จะถูกออกแบบให้ ติดคำค้ น สามารถ
ต่อยอดเป็ นลิงก์กลับมายังเว็บไซต์หลัก ผลจึงกลายเป็ นทั้ งแบรนด์และทราฟฟิก 5. Reporting รายงานที่ดีควรบอกมากกว่า
จำนวนโพสต์ พร้ อมข้ อเสนอแนะสำหรับรอบถัดไป ทำเองได้ ไหม หรือควรจ้ าง หลายคนเริ่มต้ นด้ วยการทำเอง ทว่าอุปสรรคที่พบ
บ่อยคือ บัญชีถูกแบน กระทู้ ถูกลบ และไม่มีข้ อมูลวัดผล ทีมงานมืออาชีพ เข้ าใจกติกาของแต่ละแพลตฟอร์มเป็ นอย่างดี คุณจึง
เอาเวลาไปโฟกัสกับการขายได้ เต็มที่ วิธีเลือกผู้ ให้ บริการที่ไว้ ใจได้  1. ดูงานเก่าว่าเนื้อหาอ่านลื่นหรือไม่ 2. ตรวจสอบว่ามีการส
ปินเนื้อหาอย่างมีคุณภาพหรือไม่ 3. ขอตัวอย่างรายงานก่อนเซ็นสัญญา 4. ระวังคำสัญญาว่าจะติดอันดับ 1 ภายในสัปดาห์เดียว
5. คิดเป็ นต้ นทุนต่อผลลัพธ์ ไม่ใช่ต่อชิ้น เห็นผลเมื่อไร ในกรณีส่วนใหญ่ เดือนที่หนึ่งเน้ นสร้ างปริมาณการพูดถึง เดือนถัดมามัก
เห็นทราฟฟิกขยับ ยิ่งทำต่อเนื่อง ต้ นทุนต่อผลลัพธ์ยิ่งลดลง สรุปส่งท้ าย การทำ seeding ไม่ใช่ทางลัด แต่เป็ นการลงทุนระยะ
ยาว ถ้ าอยากให้ คนค้ นเจอข้ อมูลดี ๆ ก่อนตัดสินใจซื้อ การเลือกทีมที่เข้ าใจงานคือจุดเริ่มต้ นที่ถูกต้ อง ทักหาเราเพื่อวางแผน
seeding ที่เหมาะกับงบของคุณ วันนี้
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