
Πρώτη συνάντηση με επενδυτικό σύμβουλο: πώς
να προετοιμαστείτε

Γιατί έχει σημασία η προετοιμασία
Η πρώτη επαφή με έναν επενδυτικό σύμβουλο μπορεί να καθορίσει την πορεία της
συνεργασίας σας. Δεν πρόκειται απλώς για μια ενημερωτική κουβέντα, αλλά για την
ευκαιρία να θέσετε τα θεμέλια μιας σχέσης που θα επηρεάσει τα οικονομικά σας. Όσο πιο
προετοιμασμένοι είστε, τόσο πιο ουσιαστική θα είναι η συζήτηση και τόσο πιο κοντά σε
λύσεις που σας ταιριάζουν.

Πολλοί έρχονται χωρίς να έχουν ξεκαθαρίσει βασικά στοιχεία, όπως το ύψος του
διαθέσιμου κεφαλαίου ή το χρονικό τους ορίζοντα. Αυτό δεν βοηθά κανέναν. Ο σύμβουλος
χρειάζεται πληροφορίες για να σας δώσει ουσιαστικές προτάσεις, και εσείς χρειάζεστε να
καταλάβετε αν η προσέγγισή του συμβαδίζει με τις δικές σας ανάγκες.

1. Καταγράψτε τους οικονομικούς σας στόχους

https://www.youtube.com/watch?v=_A1N8U0wxkE
https://www.youtube.com/watch?v=_A1N8U0wxkE


Πριν κλείσετε ραντεβού, αφιερώστε χρόνο για να αποτυπώσετε τι ακριβώς θέλετε να
πετύχετε. Μιλάμε για συγκεκριμένους οικονομικούς στόχους, όχι για γενικές ευχές. Για
παράδειγμα: «θέλω να δημιουργήσω ένα κεφάλαιο 50.000 ευρώ σε δέκα χρόνια για την
αγορά σπιτιού» ή «αναζητώ τακτικό εισόδημα από τοποθετήσεις σε ομόλογα». Σκεφτείτε
και την ανοχή σας στο ρίσκο. Είστε άνθρωπος που κοιμάται ήσυχα μόνο με εγγυημένες
αποδόσεις ή αντέχετε διακυμάνσεις για υψηλότερη απόδοση;

Αυτή η αποτύπωση βοηθά εσάς να μπείτε σε τροχιά σκέψης, και τον σύμβουλο να δει
αμέσως αν μπορεί να σας εξυπηρετήσει. Επιπλέον, σας προστατεύει από το να
παρασυρθείτε σε προτάσεις που δεν ταιριάζουν στο προφίλ σας. Ο επενδυτικός σύμβουλος
που θα επιλέξετε οφείλει να σέβεται τους στόχους σας, όχι να τους αλλάζει για να χωρέσει
σε δικά του προϊόντα.

2. Συγκεντρώστε τα βασικά σας έγγραφα
Μην πάτε με άδεια χέρια. Μια σύντομη λίστα με τα περιουσιακά σας στοιχεία και τις
υποχρεώσεις σας είναι απαραίτητη. Δεν χρειάζεται να τα έχετε τακτοποιημένα σε φάκελο,
αλλά ένα πρόχειρο σημείωμα με τα ποσά και τις ημερομηνίες λήξης των υποχρεώσεών σας
(δάνεια, πιστωτικές κάρτες) διευκολύνει τη συζήτηση. Καλό είναι να έχετε και πρόσφατες
κινήσεις από τραπεζικούς λογαριασμούς ή επενδυτικούς λογαριασμούς που ήδη
διατηρείτε.
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Αν έχετε ήδη χαρτοφυλάκιο με ομόλογα ή έντοκα γραμμάτια, φέρτε μια εικόνα της
σύνθεσής του. Ακόμα κι αν δεν είναι σε τέλεια μορφή, ο σύμβουλος μπορεί να δει τι
κατέχετε και να σας προτείνει βελτιώσεις. Η ειλικρίνεια εδώ είναι κρίσιμη: αν αποκρύψετε
υποχρεώσεις ή περιουσιακά στοιχεία, η συμβουλευτική που θα λάβετε θα είναι ελλιπής.

3. Ενημερωθείτε για τα βασικά είδη επενδύσεων
Δεν χρειάζεται να γίνετε ειδικός, αλλά μια βασική γνώση των όρων σας δίνει
αυτοπεποίθηση. Μάθετε τι σημαίνει ομόλογο, έντοκο γραμμάτιο, μετοχή, αμοιβαίο
κεφάλαιο. Κατανοήστε πώς λειτουργεί η θεματοφυλακή και η εκτέλεση εντολών. Αυτό δεν
είναι σχολική υποχρέωση, αλλά εργαλείο για να κάνετε καλύτερες ερωτήσεις.

Φτάνοντας στη συνάντηση, θα μπορείτε να συζητήσετε για το αν μια επένδυση σε κρατικά
ομόλογα σάς ταιριάζει ή αν προτιμάτε εταιρικά ομόλογα με διαφορετική διαβάθμιση
ρίσκου. Ο σύμβουλος θα εκτιμήσει ότι δεν ξεκινάτε από μηδενική βάση, και η συζήτηση θα



ανέβει επίπεδο. Αντιθέτως, αν δεν έχετε ιδέα, ο κίνδυνος είναι να παρασυρθείτε από την
επιχειρηματολογία του χωρίς να μπορείτε να την αξιολογήσετε.

4. Ετοιμάστε ερωτήσεις που αποκαλύπτουν τη μέθοδο εργασίας
Η συνάντηση δεν είναι μονόλογος. Είναι η ευκαιρία σας να δείτε αν ο σύμβουλος είναι
κατάλληλος για εσάς. Ρωτήστε πώς χρεώνει τις υπηρεσίες του: με προμήθεια επί των
συναλλαγών, με πάγια αμοιβή ή με συνδυασμό; Πόσο συχνά θα ενημερώνεστε για την πορεία
του χαρτοφυλακίου σας; Ποιο είναι το κανονιστικό πλαίσιο που τον διέπει και πώς
διασφαλίζεται η προστασία των κεφαλαίων σας;

Επίσης, ρωτήστε για την παρακολούθηση χαρτοφυλακίου: θα λαμβάνετε μηνιαίες ή
τριμηνιαίες αναφορές; Υπάρχει δυνατότητα να επικοινωνείτε και εκτός
προγραμματισμένων συναντήσεων; Οι απαντήσεις θα σας δείξουν αν πρόκειται για μια
σχέση που σέβεται τον χρόνο σας ή για μια τυπική εξυπηρέτηση. Μην διστάσετε να
ζητήσετε παραδείγματα από προηγούμενες τοποθετήσεις (χωρίς να παραβιάζεται η
εμπιστευτικότητα άλλων πελατών).

5. Ελέγξτε την προσωπική σας σχέση με το ρίσκο
Πολλοί άνθρωποι δηλώνουν «συντηρητικοί» αλλά στην πράξη αγχώνονται με κάθε μικρή
πτώση της αγοράς. Το αντίστροφο συμβαίνει με όσους λένε ότι είναι «τολμηροί» και μετά
μετανιώνουν. Πριν τη συνάντηση, σκεφτείτε ένα σενάριο: αν η αξία της επένδυσής σας
μειωθεί κατά 10% σε ένα εξάμηνο, θα πουλήσετε ή θα περιμένετε; Η απάντηση αποκαλύπτει
την πραγματική σας ανοχή.



Ο σύμβουλος θα σας ζητήσει να ορίσετε το επενδυτικό προφίλ σας. Μην το αντιμετωπίζετε
ως τετριμμένη διαδικασία. Είναι η βάση πάνω στην οποία θα χτιστεί ολόκληρη η
στρατηγική. Αν δεν είστε ειλικρινείς, θα καταλήξετε με ένα χαρτοφυλάκιο που δεν
αντέχετε συναισθηματικά, και αυτό οδηγεί σε πρόωρες πωλήσεις και ζημίες.

6. Ρωτήστε για τη διαδικασία λήψης αποφάσεων
Πώς θα αποφασίζετε από κοινού για τις κινήσεις; Θα έχετε λόγο σε κάθε αγορά ή πώληση, ή
ο σύμβουλος θα ενεργεί με διακριτική ευχέρεια; Αυτή η λεπτομέρεια είναι κρίσιμη.
Υπάρχουν συμβουλευτικές σχέσεις όπου ο πελάτης δίνει γενικές εντολές και ο σύμβουλος
εκτελεί, και άλλες όπου χρειάζεται έγκριση για κάθε βήμα. Δεν είναι η μία καλύτερη από
την άλλη, αλλά πρέπει να ταιριάζει με το δικό σας στυλ.

Ακόμα, ρωτήστε πώς χειρίζονται την αλλαγή συνθηκών. Αν η αγορά ομολόγων στραφεί
απότομα ή αν εσείς χρειαστείτε ρευστότητα για ένα απρόοπτο, ποια είναι η διαδικασία; Η
ευελιξία και η διαφάνεια σε τέτοια θέματα δείχνουν τον επαγγελματισμό του συμβούλου. Η
σωστή καθοδήγηση σε κάθε επενδυτικό βήμα περιλαμβάνει και την προετοιμασία για το
απρόβλεπτο.

7. Μην υποτιμάτε την προσωπική χημεία

https://www.hellasfin.gr/


Η συνεργασία με έναν επενδυτικό σύμβουλο είναι σχέση εμπιστοσύνης. Αν μετά την πρώτη
συνάντηση νιώθετε ότι δεν μιλάτε την ίδια γλώσσα, ή ότι ο σύμβουλος σας μιλά αφ' υψηλού,
ακούστε το ένστικτό σας. Υπάρχουν πολλοί ικανοί σύμβουλοι, και η χημεία παίζει ρόλο. Από
την άλλη, μην περιμένετε να συμφωνείτε σε όλα. Η αξία ενός συμβούλου είναι συχνά ότι
φέρνει μια διαφορετική οπτική, ακόμα κι αν αυτή έρχεται σε αντίθεση με τις αρχικές σας
σκέψεις.

Ζητήστε να μιλήσετε με τον ίδιο άνθρωπο που θα χειρίζεται τον λογαριασμό σας, όχι μόνο
με έναν πωλητή. Κάποιες εταιρείες στέλνουν στην πρώτη συνάντηση έναν έμπειρο
σύμβουλο και μετά αναθέτουν τον λογαριασμό σε πιο νέο στέλεχος. Διευκρινίστε το
εξαρχής. Η συνεπής παρακολούθηση χαρτοφυλακίου απαιτεί μια σταθερή σχέση, όχι
αλλαγή προσώπου κάθε λίγους μήνες.
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Τι να κρατήσετε από τη συνάντηση
Μετά τη συνάντηση, αφιερώστε λίγο χρόνο για να σημειώσετε τι σας είπε ο σύμβουλος,
ποιες προτάσεις έκανε και πώς σας φάνηκε η όλη διαδικασία. Μην αποφασίζετε επί τόπου.
Συγκρίνετε με άλλες συναντήσεις αν έχετε κλείσει περισσότερες. Δώστε βάρος στη
σαφήνεια της επικοινωνίας και στην ποιότητα των απαντήσεων, όχι μόνο στις υποσχέσεις
απόδοσης.

Θυμηθείτε ότι η σωστή καθοδήγηση σε κάθε επενδυτικό βήμα είναι κάτι που δομείται
σταδιακά. Η πρώτη συνάντηση είναι η αφετηρία, όχι το τελικό σημείο. Αν όλα πάνε καλά, θα
έχετε έναν σύμμαχο στη διαχείριση των οικονομικών σας. Αν όχι, έχετε κερδίσει πολύτιμη
εμπειρία για την επόμενη προσπάθεια.


